Communiqué de presse

22 septembre 2015

Eléephant

NOUVEAU SERVICE EXCLUSIF

Sur le marché des flottes auto, Eléphant Bleu se distingue en langant la 4
Carte Pro. Ce nouveau service répond aux attentes des professionnels, -
LA CARTE

soucieux de leur image et en recherche d’optimisation des colits de
gestion du parc. Les franchisés de I'’enseigne bénéficient, quant a eux,

Eléphantbleu

d’un levier d’activité supplémentaire a fort potentiel.

La Carte Pro Eléphant Bleu donne aux flottes auto un accés privilégié a tous les services de lavage de
I’enseigne — nettoyage intérieur et extérieur (haute pression et portique). Elle permet, via un
Extranet, de suivre les consommations en temps réel et de centraliser la facturation, tout en
bénéficiant de conditions tarifaires avantageuses.

La Carte Pro Eléphant Bleu s’adresse aux gestionnaires de flottes auto et aux clients prescripteurs.

e Pour les Gestionnaires de flottes (+50 véhicules), la Carte Pro Eléphant Bleu géere le poste lavage
du parc dans des conditions optimales, simplifiées et avec un service automatisé.

® Pour les Prescripteurs (ex: pétroliers, grande distribution, loueurs...), la Carte Pro Eléphant Bleu
représente un service additionnel clé en main, de conquéte et de fidélisation.

« Le besoin d’un gestionnaire de flottes est double : maitriser le budget entretien du parc et I'image
de I'entreprise. C’est exactement I'offre de la Carte Pro Eléphant Bleu. Quant au responsable de
réseaux commerciaux, prescripteur, il peut étendre sa gamme de services a I'échelle nationale et
acquérir un atout concurrentiel rentable avec un minimum d’investissement », Frédéric Chetail,
Directeur des Nouveaux Marchés, Eléphant Bleu.

Pour le franchisé de I'enseigne, la Carte Pro Eléphant Bleu confirme sa position de spécialiste du
lavage automobile et représente un outil de conquéte pour capter un segment de marché qui pése
déja en moyenne 15% de sa clientéle sans offre particuliére.

e la Carte Pro Eléphant Bleu génére un CA additionnel.
e L’enseigne tient sa promesse client de spécialiste du lavage en apportant une offre ciblée a
chaque profil de clientéle.

« La conquéte d’un nouveau marché répond a notre stratégie d’enseigne qui donne priorité a I’activité
des centres. La Carte Pro Eléphant Bleu est un outil fédérateur propre a amplifier I'effet de réseau qui

fidélise nos franchisés », Patrick Mary, Directeur Réseau Eléphant Bleu.
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